
01 / 03

ТЕПЛОСКАН / CRM ДЛЯ ВЫЕЗДНОГО СЕРВИСА

Реклама, CRM
и выездная команда

Звонок Сообщение

Собственная CRM
Источник, клиент, этап, ответственный.

Выезд Результат

Бизнес-логика, требования
и сопровождение разработки.

https://feelingud.ru/
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КАК УСТРОЕНА РАБОТА

CRM начинается
с процессов бизнеса

1 Бизнес-логика
Описали путь клиента, этапы,
данные и роли команды.

2 Задача разработчику
Перевели процессы бизнеса
в требования к системе.

3 Проверка на практике
Уточняли функции и проверяли
работу с фактическими данными.

4 Первичное внедрение
Организовали наполнение CRM
и обратную связь команды.

Спроектировали бизнес-логику.
Сопроводили разработку и запуск.

https://feelingud.ru/
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CRM В РАБОТЕ
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Заявки становятся
выполненными работами

Работы проходят по стадиям в CRM.

Рекламный источник связан с заказом.

Обсудить похожую задачу

Сайт агентства

https://feelingud.ru/
https://t.me/Rum_TS
https://feelingud.ru/

