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SECRETUM / ПРОИЗВОДСТВО СКРЫТЫХ ДВЕРЕЙ

Запустили рекламу.
Довели до заказов.

Авито Колл-центр

Битрикс24
Обработка обращений

Заказы

2,77 ₽
выручки на 1 ₽ расходов
маркетинга и продаж за квартал.

https://feelingud.ru/
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РЕКЛАМА И ЗАКАЗЫ
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От первого контакта
до заказа

Пример подачи скрытых дверей на Авито.

В отчёте сопоставлены два канала.

https://feelingud.ru/
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КАК УСТРОЕНА РАБОТА

С нуля —
до системы продаж

1 Предложение
Разобрали аудиторию и аргументы
для покупки скрытых дверей.

2 Два канала
Запустили Авито и колл-центр.
Уточняли подачу по обращениям.

3 Работа в CRM
Организовали движение лидов
и работу менеджеров в Битрикс24.

4 Результат в заказах
Сопоставляли обращения, заказы
и расходы маркетинга и продаж.

Обсудить похожую задачу

Сайт агентства

https://feelingud.ru/
https://t.me/Rum_TS
https://feelingud.ru/

